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Drukken in
digitale versnelling

Uw gids in papierland

Roto Smeets
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Geen enkele activiteit in de publishing- en drukindustrie is de afgelopen tien

Jaar meer veranderd dan die van de prepress-servicebureaus of zogenaamde
reprobedrijven. Maar ook drukkerijbedrijven zoals Roto Smeets, zijn inmiddels
geévolueerd tot ‘digitale service-bedrijven’ waarvan het gehele voorbereidings-
traject tot en met de drukvormvervaardiging gedigitaliseerd is en er digitale
koppelingen naar de voorinstelling van de drukpersen worden toegepast.

De reprobedrijven beleefden met hun kostbare en
technologisch gesloten systemen voor scannen en
opmaken, hun hoogtijdagen in de jaren '80. Door
de opkomst van de dtp-technologie, die het
reprovak populariseerde en het zettersvak over-
bodig maakte, verdween echter ook de high-end
digitale repro. Een groot aantal fabrikanten en
leveranciers is verdwenen, toen de vraag naar die
systemen stilviel.

Een aantal prepress-bedrijven vormden zich om tot
intermediaire dienstverleners voor bijvoorbeeld het
belichten van de films vanaf digitale bestanden.
Toen de desktopscanners op de markt kwamen,
computers steeds krachtiger werden en digitale
opslagcapaciteit in hoog tempo goedkoper werd
was al te voorzien dat het maken van kleurenscans,
kleurenmanagement, databeheer,... door de druk-
kers of door hun klanten zelf zou worden uitge-
voerd. Drukkerijbedrijven gaan door een enorme
veranderingsfase heen. Innoverende bedrijven zien
snel de voordelen van de nieuwe technische moge-
lijkheden en spelen daar op in. Dat gaat bijvoor-
beeld gepaard met het opzetten van nieuwe

manieren van communicatie met
klanten. Die krijgen dan aanvul-
lende diensten met extra toege-
voegde waarde aangeboden,
zoals de nieuwe WorkWizz-ser-
vices van Roto Smeets.

Nieuwe diensten

Roto Smeets stelt op een uitge-
breide centrale computerconfi-
guratie via het internet gespecia-
liseerde diensten ter beschikking
aan haar klanten, zodat die niet
meer hoeven te investeren in de
ontwikkeling en het onderhoud
van dergelijke applicaties. Deze
toepassingen kunnen door Roto
Smeets snel en eenvoudig wor-
den gerealiseerd. Met behulp
van een simpele internetbrowser
kunnen klanten hun drukklare
bestanden (bijvoorbeeld Certi-
fied PDF-bestanden) on line aan
de drukkerij van Roto Smeets

leveren via het internet of het
extranet. De ‘upload’ van hun
bestanden wordt dan per keren-
de e-mail bevestigd en via de
browser heeft iedereen die in het
proces betrokken is een goed
overzicht van de stand van
zaken. Een andere mogelijkheid
is dat deelbestanden (opmaak,
beelden, advertenties, enz.)
vanaf verschillende locaties naar
het prepressbedrijf of de drukke-
rij worden verstuurd, en door de
verschillende partijen via het
internet kunnen worden beke-
ken. Het systeem houdt automa-
tisch en heel nauwgezet het tijd-
stip van levering van de digitale
bestanden bij. Klanten kunnen
nadien de kant-en-klare pagina’s
op hun schermen beoordelen en
printen en vervolgens goedkeu-
ren of correcties doorgeven.
Klanten kunnen on line volgen in

data - paper - inspiration

In tijden van economische teruggang gaan bepaalde waarden nog meer tellen. Zoals kwaliteit, punctualiteit, professioneel advies en zekerheid.
Roto Smeets is gespecialiseerd in het produceren van kwaliteitsdrukwerk voor efficiénte massacommunicatie. Zowel nationaal als internationaal.

Al tientallen jaren. We verzorgen het drukprocédé, maar ook de dienstverlening eromheen. Van advies, pre-media, nabewerking,
predistributie tot distributie. We doen dat met scherpte, snel en zeker, zonder dat we de details uit het oog verliezen. Dat maakt

Roto Smeets tot een sterke partner in drukwerk. Ook als het economisch even tegenzit. Kies voor zekerheid en kwaliteit, met
Roto Smeets staat u sterker.
René van Werkhoven (Algemeen Directeur Roto Smeets)




welk stadium van het prepress-

proces hun order zich bevindt.
In de toekomst wordt het ook
mogelijk het verdere verloop van
het proces (drukken, afwerken
en distributie) op dezelfde
manier on line te volgen.

Inloggen en klaar dankzij
Workwizz

Een gebruiker hoeft voor derge-
lijke dienstverlening slechts in te
loggen via www.rotosmeets.com.
Het systeem zorgt ervoor dat
iedereen exclusief toegang heeft
tot zijn eigen gegevens, of dat
meerdere personen op een snelle
manier data rond hetzelfde pro-
ject kunnen uitwisselen. Alle
deelnemers zijn gekoppeld aan
die ene efficiénte workflow.

Voor klanten als uitgevers wer-
den mogelijkheden ingebouwd

om bestanden van adverten-
tiepagina’s, logo’s, beelden,
enz. te archiveren en on line
binnen handbereik te houden.
Roto Smeets biedt dus veel meer
aan dan het plaatsen van beel-
den in pagina’s en
is hiermee een
digitaal service-
bedrijf. Het laat
zijn klanten onder
meer toe de work-
flow te beheren
die moet leiden tot
het toesturen van
drukklare bestan-
den. En dit dien-
stenpakket  kan
nog worden uitge-
breid. Zo kan ervoor worden
gezorgd dat het proeftraject
door meerdere partijen van een
afstand kan worden gevolgd en
aangestuurd, of dat de database

met digitale bestanden van de
klanten geschikt wordt gemaakt
voor andere on line toepassingen.

In deze tijden van internetcom-
municatie, is het drukkerijbedrijf
niet langer uitslui-
tend een leverancier
van bedrukt papier
aan zijn klanten,
maar kan het inte-
graal deel uitmaken
van diens digitale
publishingproces.
Daarbij hoort de
ondersteuning van
de klant bij het opti-
maliseren van zijn
prepress- en pre-
publishing-workflows. Het ver-
snellen van de doorlooptijd van
een opdracht, is slechts één van
de positieve gevolgen van deze
manier van samenwerken.

Certified PDF

Om een drukker te tonen dat een

PDF-bestand drukconform is aan-
gemaakt, kan de samensteller het
bestand met het programma
Enfocus Pitstop controleren, waar-
na de file ‘gecertificeerd’ wordt als
er geen fouten worden gevonden.
In Belgié, Nederland, Frankrijk,
Zwitserland en Denemarken riepen
de grafische federaties die metho-
de in 2002 tot de aanbevolen veri-
ficatiemethode uit voor het aanle-
veren van drukgerede bestanden.
In sommige sectoren, bijvoorbeeld
voor aanlevering van full colour
advertenties in publiekstijdschriften
in Nederland, wordt uitsluitend
nog Certified PDF toegelaten.
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YOrKy -demo

Wilt u zelf ontdekken hoe
Workwizz uw werkflow kan
versnellen en efficiénter maken?
Vraag dan gratis de demo-cd aan
door een e-mail te sturen naar
info@rotosmeets.com
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Op al die vragen kan Roto Smeets u een duidelijk antwoord
bieden. Roto Smeets koopt als drukkerij jaarlijks meer dan
350.000 ton rotatiepapier, rechtstreeks bij de fabrikanten, aan.
Zo hebben we zekerheid dat alle gebruikte papiersoorten aan
onze kwaliteitsnormen voldoen. Al die papiersoorten werden
nu voor u gebundeld in een uniek werkinstrument, de Paper
Guide. In deze handige papierbundel zitten stalen per soort en
per leverancier gerangschikt, zodat de Paper Guide als het
ware het mobiele uitstalraam is van wat de papiermarkt van-
daag te bieden heeft.

Dankzij deze Paper Guide kunnen onze account managers u tij-
dens de voorbespreking van drukwerk helpen om de juiste
papierkeuze te maken voor uw drukorder. Een belangrijk werk-
instrument dus, zeker wanneer u weet dat papier meestal meer
dan de helft van de kostprijs van rotatiedrukwerk vertegen-
woordigt. In het volgende nummer van Rotodate belichten we
uitgebreid het belang van de papierkeuze bij rotatiedrukwerk.

Uw gids in papierland

Te vaak is het maken van de juiste papier-
keuze voor drukwerk een complexe en tijd-
rovende onderneming. Omdat fabrikanten,
groothandels en drukkers vaak een eigen
naam en kenmerken aan hun papiersoorten
geven, is vergelijken moeilijk. Ook de ver-
schillen tussen papiersoorten die bestemd
zijn voor vellendruk of voor rotatiedruk
leveren geregeld vragen op. En welk papier
moet u kiezen wanneer uw drukwerk opent
met een met dubbele pagina, gespreid over
een houtvrije cover en een houthoudend
binnenwerk met een lager gewicht?

Wilt u zelf zien, voelen, ontdekken, ...
hoe praktisch de Paper Guide is?

Bel Roto Smeets voor een afspraak op

(+31) 035 625 89 11
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Sterk verhaal

Beter en sterker, dat zijn voor veel
bedrijven tegenwoordig sleutel-
woorden als het gaat om een
gezonde en succesvolle bedrijfs-
voering en strategie. Roto Smeets
vormt daarop geen uitzondering.
Onder het motto ‘Roto Smeets
Sterker’ zijn we al enige tijd bezig
om onze dienstverlening op het
gebied van pre-media, drukken,
afwerken en (pre-)distributie op
alle niveaus te versterken. Hoe?
Door de communicatielijnen kort
te houden, zodat u altijd snel op
de hoogte bent van elke fase in
het drukwerkproces. Door order-
managers een grotere verant-
woordelijkheid te geven, zodat u
maar één aanspreekpunt hebt.
Door de service en capaciteit van
de individuele Roto Smeets-
bedrijven als een totaal aan te
bieden, zodat u nooit voor een
gesloten deur staat. Door sterk te
investeren in verdere digitalise-
ring, zodat uw drukwerk nog snel-
ler gereed is.

We zullen het u nog sterker ver-
tellen: we hebben het woord
‘sterk’ zelfs in onze kernwaarden
opgenomen: Fast, Sharp, Safe en
Strong. Om iedereen binnen Roto
Smeets ervan te overtuigen dat
we nog ‘sterker’ moeten worden.
Voor u.

Sterk verhaal? Probeert u ons
maar eens uit. Dan zult u merken
dat we ons altijd sterk maken
voor de klant. Graag tot ziens.

Alec Bergsma
Sales Director
International Publishing





